Pamietamy jednak, ze podjete w
roku ubieglym proby przekonania
przedstawicieli Ministerstwa Zdro-
wia do réznicowania kosztéw po-
szczegOlnych procedur zakonczyly
si¢ niepowodzeniem. Pamigtamy
tez peten niepewnos$ci poczatek

roku. Czy mozemy zatem miec¢ na-
dzieje, ze tym razem bedzie lepiej?
Przeciez madry Polak po szkodzie...

PS. Przyznajemy, ze bardzo cze-
kamy na nasze spotkanie z Konsul-
tantem Krajowym ds. Kardiologii
podczas Warsztatow w Krakowie.

Wierzymy, ze pozwoli ono na wy-
pracowanie wspdlnego stanowiska
na czas najwazniejszego etapu ne-
gocjacji.

Panie Profesorze, moze podob-
nie jak w 1998 roku wspélnie stwo-
rzymy Zespot Ekspertow?

W poprzednim numerze naszego Biuletynu pisalismy juz o wstepnych wynikach prze-
targow na ,sprzet zuzywalny” w kolejnych osrodkach zajmujgcych sie kardiologig
inwazyjng oraz o tym, ze sg wsrod Nas tacy, ktorzy na biezgco ciggle sprawdzajg
dotrzymywanie deklarowanych w ich trakcie warunkow realizacji zamowien. Tym ra-
zem chcielibysmy pokusic sie 0 przedstawienie wtasnych spostrzezen

Stuszna droga

Przetargi lokalne na ,,sprzet zuzywalny”
dla potrzeb kardiologii inwazyjnej —
pazdziernik 2000

Robert Gil, Artur Krzywkowski

Na podstawie dostgpnych da-
nych oraz wlasnych doswiadczen
wiemy, ze deklarowane w ofertach
warunki sg zazwyczaj przestrzega-
ne i nie ma zadnego problemu z ter-
minowa realizacja zamodwien.
Prawda jest tez, ze wreszcie moze-
my pracowa¢ w warunkach poréw-
nywalnych do tych, w jakich pracuja
nasi koledzy z Zachodu. Takze do-
piero teraz zdaliSmy sobie sprawe,
ile czasu traciliSmy (do niedawna) na
odzyskiwanie sprzetu, i o ile mozna
skrdcié czas zabiegu oraz poprawicé
komfort pracy.

Do 20 listopada br. powinniSmy
poznaé wyniki co najmniej 23 lokal-
nych przetargdéw. Warto$¢ juz roz-
strzygnigtych szacuje si¢ na okoto 7
mln dolaréw amerykanskich
(USD). To duzo!

Pamigtamy przeciez, ze ostatni
z ubieglorocznych przetargéw cen-
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Wreszcie pojawia sie diugo oczekiwna ,normalnosc¢”

tralnych, majacych zabezpieczyé
sprzet zuzywalny dla polskich pra-
cowni kardioangiograficznych na

okres 4 miesiecy, opiewal na kwote
4 mln USD. Pora wigc na przeana-

www.ki.viamedica.pl

lizowanie tych wynikow.
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Wzorem poprzednich publikacji
jako punkt odniesienia przyjeliSmy
wyniki wspomnianego juz wczesniej
przetargu centralnego. W tabeli 1
przedstawiamy procentowy udziat
poszczegoblnych firm na naszym ryn-
ku, uzyskany w wyniku przetargu
centralnego. UwzgledniliSmy za-
réwno zakupy sprzetu do diagnosty-
ki, jak i tego, ktory potrzebowaliSmy
do zabiegéw interwencyjnych.

Tabela 1
Firma % rynku
Boston 22
Guidant 39
Medtronic 12
Cordis 19
Terumo 1
Cook 5
Jomed 2

Ogdlnie trzeba powiedzieé, ze
firma Boston-Scientific odniosta
zwyciestwo w kategorii ,,diagnosty-
ka”, Guidant za$§ w kategorii ,,inter-
wencja”.

Analiza wynikéw lokalnych prze-
targéw (tab. 2), uwzgledniajaca ich
warto$¢ wskazuje, ze ,,przodownicy”
pozostali ci sami, chociaz poprzedni
zwycigzca — Guidant, ponidst dos¢
duze ,straty”. Ciekawym zjawiskiem
jest pojawienie si¢ na naszym rynku
nowych firm oraz wzmocnienie po-
zycji tych, ktére poprzednio obecne
byly zaledwie ,,symbolicznie”.

Tabela 2
Firma % rynku
Boston 26
Guidant 23
Medtronic 15
Cordis 21
Terumo 4
Cook 4
Jomed 4
Balton 2
Braun 1

ZaobserwowaliSmy tez duza
réznicg pomiedzy ,,wielka czworka”
potentatéw a pozostatymi firmami.
Naszym zdaniem wsrod tych ostat-
nich najwiecej atutow ma JOMED,

ktdry oprdcz szybkiego rozszerza-
nia asortymentu swoich produktow
nabyt udzialy firmy Endosonics, jed-
nego z najwazniejszych producen-
tow sond ultrasonograficznych,
dopplerowskich oraz ci$nienio-
wych. Duza liczba stosownych apa-
ratéw tej firmy w naszym kraju po-
winna jej umozliwi¢ znaczny wzrost
obrotéw.

Przeprowadzona przez nas szcze-
gbtowa analiza wynikOw pierwszych
20 przetargéw lokalnych, uwzgled-
niajaca procentowy podziat w za-
kresie poszczegdlnych produktow,
dostarcza bardzo interesujacych
danych. ZawarliSmy je w tabeli 3,
przedstawiajacej udziat poszczegdl-
nych firm w sprzedazy trzech pod-
stawowych grup sprzetu diagno-
stycznego: cewnikow, prowadnikow
i introduktoréw (introduktory po-
dane sa zbiorczo, tj. zaréwno dla
diagnostyki, jak i dla zabiegdw).

nych firm w dostawach sprzetu an-
gioplastycznego. Utwierdza nas ona
w przekonaniu, Ze i tutaj pojawia si¢
dtugo oczekiwana ,,normalno$¢é”.
Podobnie jak w krajach Europy
Zachodniej, potentatom towarzysza
inne, cho¢ nieco mniej znane firmy,
mogace zaoferowaé réwnie dobry
sprzet. Z cala pewnoscia sprzyja to
utrzymywaniu si¢ ,,zdrowej” rywa-
lizacji pomiedzy wytworcami oraz
pozwala na zachowanie stabilnych
cen na poszczegdlne produkty.
Oczywiscie w kazdej konkurencji
widoczni sg liderzy, ale... nowe fir-
my, posiadajace szeroki dostep do
najnowszych technologii, nieustan-
nie atakuja pozycje historycznie
»wielkich”. Wsréd producentéw
cewnikow prowadzacych liderem
nadal jest Boston Scientific, jednak
,»poO pigtach” depcze mu juz Med-
tronic. W dziedzinie cewnikéw ba-
lonowych oraz strzykawek z mano-

Tabela 3
Firma Cewniki Prowadniki Introduktory
Boston 46 4 13
Guidant 0 1
Medtronic 58 52
Cordis 20 5
Terumo 16 0
Cook 4 33 22
Jomed 14
Balton 0
Braun

Jak wida¢, na naszym rynku nie
ma juz monopolistow (nawiasem
moéwiac, tylko w jednym z oSrodkéw
jedna firma zdobyla caly pakiet za-
mowien), a dotychczasowi potenta-
ci czesto nie sa w stanie utrzymac
swojej pozycji. Zjawisko to dobrze
ilustruje sytuacja na rynku cewni-
kéw diagnostycznych. Zaobserwo-
waliSmy tutaj fakt istotnego ,,ogra-
niczenia wplywow” dawnego poten-
tata, jakim byt Cordis, oraz niedaw-
nego lidera, czyli firmy Boston, przy
stale poprawiajacych si¢ wynikach
producentéw kilka lat temu prawie
nieobecnych w Polsce, takich jak
Jomed czy Terumo.

Koficzac, zachgcamy jeszcze do
przyjrzenia si¢ tabeli 4, przedstawia-
jacej procentowy udziat poszczeg6l-

metrem takze prowadzi ,,Boston”,
natomiast Guidant pozostaje lide-
rem w stentach montowanych na
balonie oraz prowadnikach angio-
plastycznych, a Jomed w tzw. sten-
tach gotych (ang. bare).

Podsumowujac, powtdrzymy
nasza wczesniejsza opinie, ze uzy-
skane dotychczas wyniki przetar-
gow lokalnych jednoznacznie po-
twierdzaja shuszno$¢ wybranej przez
nas drogi.

JesteSmy pewni, ze znajomo§¢
cen oferowanych dotad produktow
oraz zdobyte doSwiadczenie w orga-
nizacji przetargéw powinny bardzo
pomoc w przysztosci. Oczywiscie do
ostatecznego podsumowania potrze-
bujemy jeszcze wynikéw wszystkich
przetargdw, jednak juz dzisiaj wie-
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Tabela 4

Stent
Cewniki Prowadniki ,na balonie” Stent Cewniki Strzykawka

Firma balonowe angioplastyczne (permounted) (bare) prowadzace Z manometrem
Boston 60 26 5 5 47 95
Guidant 16 74 45 0 2 1
Medtronic 11 0 16 0 38 0
Cordis 13 0 30 0 14 0
Terumo 0 0 0 0 0 0
Cook 4 0 0 0 0 0
Jomed 1 0 3 95 0 0
Balton 0 0 0 0 0 0
Braun 0 0 0 0 0 4

my, ze udato si¢ uzyskac¢ nie tylko
dobre ceny, ale takze dostep do
sprzetu najnowszej generacji.

P.S. W nastepnym numerze
,Kardiologii Inwazyjnej” obiecuje-
my przedstawi¢ koficowe zestawie-

nie wynikow przetargéw, z poda-
niem §rednich cen na poszczegdlne
produkty.

Czas biegnie szybko, zwtaszcza gdy trzeba duzo zrobi¢. Nadchodzi jednak chwila —
a takg jest zblizajgcy sie koniec kadencji — kiedy nalezy podsumowac¢ miniony okres

Jak nas widzg?

Andrzej Cieslinski*

Dla Sekcji Kardiologii Inwazyj-
nej te 3 lata dziatalnosci byly bar-
dzo pracowite, ale tez owocne.
Rozwdj istniejacych pracowni he-
modynamicznych, powstawanie
nowych, niemal dwukrotny wzrost
liczby cztonkéw postawily Sekcje
wobec nowych zadan. Odpowie-
dzia na to byl imponujacy wzrost
aktywnoSci i inicjatyw Sekcji, za-
réwno na polu naukowym, eduka-
cyjnym, jak i organizacyjnym. Nie-
zwykle wazng a zarazem bardzo
atrakcyjna forma dziatalnosci byto
organizowanie regularnych spo-
tkan dyskusyjnych w postaci warsz-
tatow — najpierw w Szczecinie,
potem w Krakowie, a od tego roku
takze w Zabrzu — oraz sesji na-
ukowych w czasie Migdzynarodo-
wych Kongresow Polskiego Towa-
rzystwa Kardiologicznego. Udziat
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Zarzad Sekcji Kardiologii Inwazyjnej moze mie¢ poczucie dobrze spetnionego obowigzku
i duzych sukceséw w zakresie integrowania srodowiska

gosci zagranicznych, czgsto wybit-
nych ekspertdw, podnosit range
naukowa tych spotkan i byt zaczat-

kiem tworczych dyskusji. Z inicja-
tywy Sekcji przeprowadzono takze
kilka wieloo§rodkowych badan.
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